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Our New Energy

Kontorlokationer

Bredt spektrum af ekspertise indenfor solenergi, landvind, 
havvind, elektrolyse, batterier, kraftvarmeværker osv.

Verdens største PPA for onshore vind, Europas største sol PPA og 
PPA for den største solcellepark i EU*

Lande, hvor ONE i øjeblikket forhandler PPAer

Kompetente struktureringskapabiliteter med dyb indsigt i 
strømmarkedet, hvilket muliggør innovative løsninger.

+5.0 GW underskrerne, fastpris PPA-transaktioner.

Madrid 

Alicante 

Aarhus

München 

Warszawa

Milano

Noter: *På eksekveringstidspunktet 

35% markedsandel på sol PPAer i Sverige, herunder den største 
sol PPA nogensinde indgået i Sverige (130 MW).

Underskrevet +10 PPAer over de seneste 18 måneder i DK/SE for 
sol.



PPAer er en vigtig del af ESG strategien for mange danske virksomheder
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Kilder: 1) Montel, 2) Montel

Sælges strømmen direkte til nettet eksponeres man 
imod prisvolatilitet – og dermed usikkerhed 

Strømpriser uviser betydelig volatilitet over dagen, måneder og år

Omsætnings- 
strategier
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Kilder: 1) Montel, 2) Montel

Spot

En PPA kan sikre den nødvendige forudsigelighed samt 
indtægtsstabilitet som kræves af finansieringspartneren 

En PPA er en fastpris aftale der sikrer indtægtsstabilitet

Omsætnings- 
strategier
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Vægtet gennemsnitspris for sol i DK1 Illustrativ PPA

Der vil være en række elementer, som man skal være særligt opmærksom på, såfremt en 
PPA skal anvendes til at sikre finansiering – Hvilket vil blive gennemgået i det følgende 

PPA



En PPA off-taker skal være ”bankable” for at facilitere finansiering
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Vurdering af historisk 
finansiel performance 

samt 
fremtidsudsigterne.

Fokus på balance 
sammensætning, 

herunder 
soliditetsgraden.

Eventuelle 
selskabsspecifikke risici 
som sælger skal være 

opmærksom på.

1 2 3
Parametre for 
evaluering af 
købers 
kreditværdighed*

Hvad er der 
fokus på? 

Finansiel 
robusthed

Drift og 
fremtidsudsigter

Risici

Kommentar: *Ikke udtømmende liste



Finansiering via. PPA – En helhedsbetragtning
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Elementer der bl.a. vurderes i en finansieringskontekst* En PPA er mere end blot ”pris og volumen” 

Den samlede risikoallokering er bestemt af de 
enkelte klausuler i PPAen, hvorfor det under 
forhandlingen er vigtigt at sikre overblik over 
samtlige klausuler, der har betydning for 
risikoallokeringen. 

Pris og volumen vil altid være en essentiel del af en 
PPA, men den samlede risikoallokering mellem 
parterne er finansieringspartneres ultimative 
interesse.

Profil og volumen

Pris

Garantistillelse

Forsinkelsesstraf

Opsigelse af kontrakt

Kontraktens løbetid 

Garanteret COD

Negativ spot risiko

÷kreditværdighed+kreditværdighed

Samlet 
kreditvurdering

Den løbende dialog med finansieringspartneren er 
vigtig, da denne typisk vil have helt specifikke 
minimumskrav til nogle af PPA elementerne, f.eks. 
garantistillelse.

Kommentar: *Ikke udtømmende liste



Alternativ løsning til sikring af købers kreditværdighed
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Grafisk illustration af forsyningsselskab som mellemled

Et forsyningsselskab kan alternativt indgå som mellemled i en PPA – Og dermed overtage kreditrisikoen 

Fordele

Kreditrisiko 
Ved at indsætte et forsyningsselskab som 
mellemled i en PPA, vil forsyningsselskabet 
effektivt agere som køber af PPAen, og dermed 
overtage købers kreditrisiko. Dette vil dog typisk 
være forbundet med en lavere PPA-pris og 
dermed risikomargin betalt til 
forsyningsselskabet.

En simpel løsning
Forsyningsselskabet vil også agere 
balanceansvarlig, hvorfor der kun vil være 
finansielle forpligtelser mellem sælger og 
forsyningsselskabet – Ingen afregning mellem 
sælger og køber. 

Risikomargin vs. finansieringsvilkår
Ultimativt skal der laves en afvejning af de 
potentielt bedre finansieringsvilkår man kan få 
ved at inddrage et forsyningsselskab versus den 
risikomargin forsyningsselskabet kræver. 

Sælger

Forsyningsselskab

Køber



Nordic Solar og Skjern Paper – Et praktisk eksempel 
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Grafisk illustration af PPAen lavet mellem Nordic Solar, EWII og Skjern Paper

Et forsyningsselskab kan alternativt indgå som mellemled i en PPA – Og dermed overtage kreditrisikoen 

Fokuspunkter

Lysabild
Nordic Solar har udviklet og investeret i et 33MW 
markbasseret solcelleanlæg i Lysabild, hvor EWII 
agerede mellemled og dermed overtog Skjern 
Paper’s kreditrisiko. Dette sikrede en mere 
optimal risikoallokering samt bedre 
finansieringsvilkår for Nordic Solar.

SMVer
Der er mange SMVer i Danmark som er 
interesseret i at bidrage til den grønne omstilling 
via PPAer, men kreditrisiko begrænser ofte denne 
mulighed. Et set-up som illustreret til højre vil 
kunne minimere denne begrænsning, og øge 
andelen af SMVer som indgår i PPAer.  

Lysabild og Skjern Paper
Lysabild er lokaliseret i samme priszone som 
Skjern Paper (DK1), hvilket eliminere zonerisikoen. 
PPAen vil sikre grøn strøm til en fast pris de næste 
10 år for Skjern Paper. 



Top 3 råd når en PPA skal anvendes til at understøtte finansiering
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Købers samlede kreditværdighed 
er af hel essentiel betydning når 

PPAen skal anvendes til at 
understøtte finansiering – Vælg 

derfor køber med omhu

Den samlede risikoallokering har 
stor betydning for de tilbudte 

finansieringsvilkår. Sikre derfor en 
kvantitativ vurdering af den 

enkelte elementer således at en 
objektiv beslutning kan træffes

Finansieringspartneren vil ofte 
have specifikke krav til PPAen, 

hvorfor dialogen skal startes tidligt 
i PPA processen. 

Find den rigtige køber Vurder den samlede 
risikoallokering

Kontinuerlig dialog med 
finansieringspartneren

PPA pricing requires a holistic approach, taking the traded futures market and capture rate forecasts into 
account. The ideal PPA should bring comfort to both parties, as it is a long-term commitment. 
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